PAGE  

БИЗНЕС-КОНЦЕПЦИЯ
«Розничная торговля номерной парфюмерией»
Саратовская область
2023 год
1. Для осуществления деятельности по торговле номерной парфюмерией необходимо зарегистрироваться в качестве индивидуального предпринимателя
* Для оформления в качестве ИП постановка на учет осуществляется в отделении ИФНС по месту постоянной регистрации гражданина (лично, через МФЦ).

Список необходимых документов:

- документ, удостоверяющий личность (паспорт);

-  ИНН;

- квитанция об уплате госпошлины в размере 800 руб. Сформировать квитанцию на уплату госпошлины можно с помощью сервиса «Уплата госпошлины» (С 01.01.2019 при направлении документов для государственной регистрации в форме электронных документов, в том числе через МФЦ, уплачивать государственную пошлину не требуется!);
- заявление по форме № Р21001:
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Также нужно определиться с видом предпринимательской деятельности (ОКВЭД).

Через 3 рабочих дня после подачи документов в налоговом органе можно получить лист записи ЕГРИП.

2. Выбрать место для осуществления предпринимательской деятельности.

Для открытия своего дела нужно выбрать населенный пункт, в котором проживает гражданин, а также выбрать место ведения деятельности (пример: аренда помещения).
3. Разработать инвестиционный план по проекту (затраты).
	№
п/п
	Приобретение основных средств
	Ед. изм.
	Кол-во
	Цена 
руб.
	Стоимость 
руб.

	1
	Витрина
	шт.
	1
	56500
	56500

	2
	Кассовый аппарат
	шт.
	1
	36300
	36300

	3
	Аренда площади 

(2 месяца)
	мес.
	2
	2130
	4260

	
	Итого:
	97 060


4. Разработать план производства и реализации товара.
	Доход от реализации парфюмерии 
	Ед. изм. 
	2021-2022 год

 
	Итого

	Количество флаконов
	шт.
	480
	480

	Цена реализации за единицу товара  
	руб.
	1500
	1500

	Выручка от реализации парфюмерии
	руб.
	720000
	720000


	Затраты на реализацию товара

	Ед. изм.
	2021-2022 год 


	Итого

	Затраты на закупку товара
	руб.
	102000
	102000

	Затраты на топливо
	руб.
	115200
	115200

	Затраты аренду
	руб.
	25560
	25560

	Затраты на коммунальные услуги
	руб.
	24000
	24000

	Итого:
	руб.
	266760
	266760


5. Сделать прогноз финансовых результатов производственной и сбытовой деятельности на период реализации проекта, тыс. рублей
	Период (год)
	2021-2022 год 


	Итого

	Выручка от реализации парфюмерии 
	720000
	720000

	Затраты на реализацию товара 
	266760
	266760

	Прибыль до налогообложения
	453240
	453240

	Налог УСН (15%)
	67986
	67986

	Чистая прибыль
	385254
	385254


Целью разработки данного проекта является определение эффективности деятельности по реализации номерной парфюмерии. 
Данный проект не требует существенных капитальных вложений и длительной инвестиционной стадии. Вместе с тем, он позволяет развиваться бизнесу и обеспечивать чистую рентабельность на уровне 54% в течение 2021-2022-х годов.
Проведенный финансово-экономический анализ проекта позволяет говорить о том, что представленный проект может быть реализован с высокой эффективностью.
Риски и гарантии:
В процессе деятельности у предприятий всегда есть риски.  Потенциальные риски представлены производственными рисками, коммерческими рисками, финансовыми рисками и рисками, связанными с форс-мажорными обстоятельствами.

Производственные риски связаны с различными нарушениями в функционировании транспортного средства или в процессе доставки материалов и оборудования.

Мерами по снижению производственных рисков являются действенный контроль над ходом рабочего процесса.
Коммерческие риски связаны с реализацией услуг на рынке (уменьшение размеров и емкости рынка, снижение платежеспособного спроса, появление новых конкурентов). 
Мерами по снижению коммерческих рисков являются:

- систематическое изучение конъюнктуры рынка, рациональная ценовая политика, реклама. 
Финансовые риски вызываются инфляционными процессами, всеобъемлющими неплатежами, колебаниями курса рубля. Они могут быть снижены при работе с потребителями на условиях предоплаты. 

Риски, связанные с форс-мажорными обстоятельствами – это риски, обусловленные непредвиденными обстоятельствами. 

Мерой по их снижению служит работа предприятия с достаточным запасом финансовой прочности.
Для привлечения клиентов следует организовать:

- рекламу (через соц. сети);

- скидки постоянным клиентам;

- участие в выставках/ярмарках.
Приобрести все необходимое можно через сайты:

- «Искусство интерьеров»

(https://www.shopsart.ru/?yclid=7464185998114609496#);

- «Яндекс Маркет» (https://market.yandex.ru/);

Для ведения деятельности нужно иметь предпринимательское образование и навыки, пройти обучение можно в:

- Общество с ограниченной ответственностью «Бизнес – инкубатор Саратовской области» (г. Саратов, ул. Краевая, д.85, тел.: 8(8452) 24-54-78.

